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＜実績のごく一部＞

通所リハ・通所介護事業で稼働率を２０％上げたい経営者・施設長・管理者・事務長様へ

通所リハ・介護事業の“経営者・管理者”向け

6か月で稼働率＋２０％を実現する！

300事業所で実践済みのケアマネからの
紹介が増える「６ステップのステップ」講座

圧倒的な実績を誇る「作業療法士×MBA」が作った実践ノウハウ

良いサービスを提供しながらも
『なぜ、利用者が増えない』のでしょうか？

もしも、この答えが明確に答えられないのであれば、それは、あなたの
事業所の集客方法が上手くいっていない原因かもしれません。

このメールセミナーでは、300以上の事業所で実践し、９５％が成功して
いるMBAで立証されている集客術の６ステップをお伝えします。

圧倒的な実績を残す再現
性９５％の効果のある方法
のみお伝えします！

“現場でできる”設備投資、
増員ゼロでも十分効果が
出せる方法です！

難しいマーケティングの
知識や事前の勉強は
一切、不要です！

毎月利用者が５名増加し、収益が３倍になりました
（藤村様/理学療法士・介護支援専門員）

新規利用者が月平均8名以上継続中です！
（朝比奈様/短時間通所リハビリテーション朝/管理者）

半年で稼働率５０％から８０％に増えました！
（雨宮様/フルリール甲府/リーダー・相談員）

介護経営コンサルタント
三好貴之

作業療法士・MBA

新規利用者が月平均５名増加しています！
（村上様/主任・理学療法士）
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回 内容 成果物

第１講 【市場調査のやり方講座】市場調査の方法、自社・競合分析
市場調査分析シート
自社・他社分析シート

第２講
【キラープログラム作成講座】１日のプログラム見直し、生産性向上、コ
ンセプトメイク

キラープログラム
業務効率化、生産性向上

第３講
【ツール作成講座】パンフレット作成、コンセプト決定、３つの特徴出し、
仮設検証、報酬分析

営業用パンフレット
仮説検証シート

第４講
【集客講座】営業リストのつくり方、営業トーク、営業計画、見学・体験マ
ニュアル

営業リスト、営業トーク集
営業・見学マニュアル

第５講 【リピート強化講座】 施設新聞の作り方 施設新聞

第６講 【採用・教育強化】 採用力の上げ方、人材の見極め方、スタッフ教育
採用時チェック表
人事考課表

▼6か月で稼働率が２０％上がる6ステップのカリキュラム

▼特典

プロフィール

価格：今だけ無料キャンペーン中
場所：Zoom
定員：各回５名
まずは、体験会にご参加ください
「6か月で稼働率を２０％上げる

３ステップ集客術」
【お申込み】 ホームページからお申込みください

特典１ 個別コンサルティング５０分×２回（２０万円相当）
特典２ 稼働率を＋２０％上げる6つのステップ動画 （３０万円相当）
特典３ パンフレット・ホームページ作製割引（１０万円相当）
特典４ 質問無制限 （１０万円相当）
特典５ 卒業後のアフターフォロー割引 （１２万円相当）
特典６ 参加者同士の情報交換・仲間づくり（プライスレス）

三好貴之 (株)メディックプランニング代表取締役/作業療法士/MBA（経営学修士）
コンサルティングをしながら自身でも12年前から通所介護を経営。コロナの流行で、利用者が激

減し、大幅な赤字に転落。先の見えない中、スタッフとの関係も悪化し、スタッフの半分が一気
に退職し、絶体絶命のピンチに。そこから、今まで自分の作業療法士としての現場実践と15年
間で300事業所のコンサルティングをMBAで学んだ経営知識で「稼働率を20％上げる６ステッ
プ」をまとめ上げ、実践したところ、一気に稼働率が30％アップ。さらに、コンサル先でこの６ス

テップを実践したところ「これはスキルに頼らず、誰でもできる」「自分でスキルアップしているの
が分かる」と９５％の通所が稼働率＋２０％を達成している。

まずは、無料のセミナーに
ご参加ください。

介護経営コンサルタント
作業療法士・MBA
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